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ABD PAZARINA
GIRIS DANISMANLIGI

2 Gunluk
Amerika Pazarina Giris Klinigi

Amerika'ya gitmeden Urununuzun satip satmaya-
cagini, Amerika pazarina girmek (Amerika'da e-ticaret
yapmak) ve ihracata baslamak icin neler yapmaniz
gerektigini 6grenmenin en dogru ve hizli yolunu
MATCH'in Amerika'da 20 yili askin satis deneyimine
sahip uzmanlarindan 6grenin. Amerika'da farkl sektor-
lerde uzman satis danismanlarimizla hem sahadan
guncel bilgiye hem de analitik verilere ve raporlara
dayanan danismanlik hizmeti veriyoruz. Nasil bir saghk
sorununda en iyi doktora giderek gorus aliyorsaniz,
ihracatta da Amerika'da uzun yillardir satis deneyimine
sahip, sektorunuzd ve drununuzu yakindan bilen
uzmanlardan danismanlik alin.

Isinizi sansa
birakmayin!

MATCH (Mediterranean American Trade Cham-
ber), ABD pazarina hem konvansiyonel toptan
fiziki ihracat yapmak isteyen firmalara hem de
e-ihracat yapmak isteyen firmalara Urun bazl
ihracat yapmak isteyen firmalara, urun bazl
pazara giris danismanligr hizmeti vermektedir.
Yaklasik 2 gunluk bu ézel danismanhdin sonucun-
da firmanin éncelikle asagidaki sorulari yanitlan-
makta ve ilgili kaynaklar saglanmaktadir:
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Uriiniim, Amerika pazarina
uygun mu?

Hangi fiyat ve sartlarda
rekabetci olabilirim?

ABD pazari i¢in Griniimde
yapmam gereken oncelikli reviz-
yonlar, iyilestirmeler var mi?

Oncelikle hangi miisteri
kategorilerini ve satis kana-
llarini hedeflemeliyim?

Potansiyel misterilerin
firma temsilcilerinin
iletisim bilgileri nelerdir?

Calisma sonunda pazara girisi icin Urun
revizyon tavsiyelerini de iceren

temel yol haritasi rapor olarak
sunulmaktadir.
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Firma Bu Danismanligi
Neden Almali?

Sirket yetkililerinin ilk etapta ABD'ye gitmeleri-
ne gerek kalmadan, bu anlamda zaman ve
ciddi para yatirmi yapmadan, udrunlerinin
ABD'de satip satamayacadl veya hangi kosu-
llarda rekabetci olacagini 6greneceklerdir.

Bircok firma ihracata baslamak ve pazar aras-
tirmasi amaciyla ABD'ye gelmekte ancak on
hazirlik yapilmadigi icin genellikle bu ziyaret-
ler verimli olamamaktadir. MATCH, Amerika
pazarinda sektdérden uzmanlari ile guncel saha
bilgisine dayanan analizler sunmaktadir. Ayrica
bunyesindeki danismanlari ile guncel arastir-
ma raporlarindan ve verilerinden firmaniz icin
yararlananiimaktadir. Bu sayede firmaniz
ABD'ye is ziyareti yapmadan pazar hakkinda
sahadan detayl bilgilere ulasabilmektedir.

Firmaya calismanin sonucunda
musterilerinin  analizi ve yetkKili
iletisim bilgileri verilmektedir.
Ayrica pazara girisle ilgili yol haritasini iceren
rapor paylasiimaktadir.

potansiyel
Kisilerinin
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Hizmet Verilmektedir?

MATCH sundugu model ile hem perakende hem B2B
toptan sektorler icin hizmet vermektedir. Perakende
sektorler hazir giyimmden gidaya, mucevherden mobil-
yaya kadar bircok sektoru kapsamaktadir.

Danismanlik Sureci
Asamalari Nelerdir?

Danismanlik kapsaminda su is akisi izlenmektedir:

On Degerlendirme: Musteri ile 2 saatlik én
dederlendirme toplantisi yapilmaktadir.

On Calisma: MduUsterinin sorular ve Urdn
Uzerinde yaklasik 5 gun calisilmaktadir.

1. Toplanti: MUsteri ile 3 saatlik birinci gorusme-
de 6n rapor sunulmakta, sorulari yanitlanmak-
tadir. Bu gorusmeden ortaya cikan yeni soru-
larin yanitlanmasi ve nihai degerlendirme icin
yaklasik 5 gun sonra yeni bir toplanti organize
edilmektedir.

2. Toplanti: Musteri ile 3 saatlik nihai toplanti
vapllmaktadir. Firmanin Amerika'ya ihracati
icin Urun, satis kanallari ve diger stratejik
detaylarin  Uzerinden  gegilerek  ¢alisma
tamamlanmaktadir.




