
2 Günlük 
Amerika Pazarına Giriş Kliniği

ABD PAZARINA 
GİRİŞ DANIŞMANLIĞI

Amerika’ya gitmeden ürününüzün satıp satmaya-
cağını, Amerika pazarına girmek (Amerika’da e-ticaret 
yapmak) ve ihracata başlamak için neler yapmanız 
gerektiğini öğrenmenin en doğru ve hızlı yolunu 
MATCH’in Amerika’da 20 yılı aşkın satış deneyimine 
sahip uzmanlarından öğrenin. Amerika’da farklı sektör-
lerde uzman satış danışmanlarımızla hem sahadan 
güncel bilgiye hem de analitik verilere ve raporlara 
dayanan danışmanlık hizmeti veriyoruz. Nasıl bir sağlık 
sorununda en iyi doktora giderek görüş alıyorsanız, 
ihracatta da Amerika’da uzun yıllardır satış deneyimine 
sahip, sektörünüzü ve ürününüzü yakından bilen 
uzmanlardan danışmanlık alın.

İşinizi şansa 
bırakmayın!
MATCH (Mediterranean American Trade Cham-
ber), ABD pazarına hem konvansiyonel toptan 
fiziki ihracat yapmak isteyen firmalara hem de 
e-ihracat yapmak isteyen firmalara  ürün  bazlı 
ihracat yapmak isteyen fırmalara, ürün bazlı 
pazara giriş danışmanlığı hizmeti vermektedir. 
Yaklaşık 2 günlük bu özel danışmanlığın sonucun-
da firmanın öncelikle aşağıdaki soruları yanıtlan-
makta ve ilgili kaynaklar sağlanmaktadır:

Ürünüm, Amerika pazarına 
uygun mu?

01

Hangi fiyat ve şartlarda 
rekabetçi olabilirim?

02

ABD pazarı için ürünümde 
yapmam gereken öncelikli reviz-
yonlar, iyileştirmeler var mı?

03

Öncelikle hangi müşteri 
kategorilerini ve satış kana-
llarını hedeflemeliyim?

04

Potansiyel müşterilerin 
firma temsilcilerinin 
iletişim bilgileri nelerdir?

05
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Çalışma sonunda pazara girişi için ürün 
revizyon tavsiyelerini de içeren 
temel yol haritası rapor olarak
sunulmaktadır.
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Şirket yetkililerinin ilk etapta ABD’ye gitmeleri-
ne gerek kalmadan, bu anlamda zaman ve 
ciddi para yatırımı yapmadan, ürünlerinin 
ABD’de satıp satamayacağı veya hangi koşu-
llarda rekabetçi olacağını öğreneceklerdir.

Birçok firma ihracata başlamak ve pazar araş-
tırması amacıyla ABD’ye gelmekte ancak ön 
hazırlık yapılmadığı için genellikle bu ziyaret-
ler verimli olamamaktadır.  MATCH, Amerika 
pazarında sektörden uzmanları ile güncel saha 
bilgisine dayanan analizler sunmaktadır. Ayrıca 
bünyesindeki danışmanları ile güncel araştır-
ma raporlarından ve verilerinden firmanız için 
yararlananılmaktadır. Bu sayede firmanız 
ABD’ye iş ziyareti yapmadan pazar hakkında 
sahadan detaylı bilgilere ulaşabilmektedir.

Firmaya çalışmanın sonucunda potansiyel 
müşterilerinin analizi ve yetkili kişilerinin 
iletişim bilgileri verilmektedir.
Ayrıca pazara girişle ilgili yol haritasını içeren 
rapor paylaşılmaktadır.

Firma Bu Danışmanlığı 
Neden Almalı?

Hangi Sektörlere 
Hizmet Verilmektedir?

Danışmanlık Süreci 
Aşamaları Nelerdir?

MATCH sunduğu model ile hem perakende hem B2B 
toptan sektörler için hizmet vermektedir. Perakende 
sektörler hazır giyimden gıdaya, mücevherden mobil-
yaya kadar birçok sektörü kapsamaktadır.

Ön Değerlendirme: Müşteri ile 2 saatlik ön 
değerlendirme toplantısı yapılmaktadır.

Danışmanlık kapsamında şu iş akışı izlenmektedir:

Ön Çalışma: Müşterinin soruları ve ürün 
üzerinde yaklaşık 5 gün çalışılmaktadır.

1. Toplantı: Müşteri ile 3 saatlik birinci görüşme-
de ön rapor sunulmakta, soruları yanıtlanmak-
tadır. Bu görüşmeden ortaya çıkan yeni soru-
ların yanıtlanması ve nihai değerlendirme için 
yaklaşık 5 gün sonra yeni bir toplantı organize 
edilmektedir.

2. Toplantı: Müşteri ile 3 saatlik nihai toplantı 
yapılmaktadır. Firmanın Amerika’ya ihracatı 
için ürün, satış kanalları ve diğer stratejik 
detayların üzerinden geçilerek çalışma 
tamamlanmaktadır. 


